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Het simpele en goed lonende Marketing Plan van Delitips.com 
 

(Met een grotere waaier aan diverse producten voor ogen zal het steeds beter worden …) 
  

EEeennvvoouuddiigg  bboonnuussppllaann  
UUww  vveerrddiieennssttee  bbiijj  pprroodduucctteennvveerrkkoooopp::  ttoott  3300%%  hhaannddeellssmmaarrggee  

GGeeeenn  vveerrpplliicchhttiinngg  oomm  mmeeeettiinnggss  eenn  eevveennttss  bbiijj  ttee  wwoonneenn;;  GGeeeenn  oommzzeett--  eenn  aaaannkkooooppvveerrpplliicchhttiinngg  

GGeeeenn  vveerrpplliicchhttiinngg  oomm  nniieeuuwwee  MMeemmbbeerrss  ooff  BBuussiinneessss  MMeemmbbeerrss  ttee  ssppoonnssoorreenn  
UUww  vveerrddiieennssttee  bbiijj  bboouuwweenn  aaaann  eeeenn  BBuussiinneessss  MMeemmbbeerr  ssttrruuccttuuuurr::  bboonnuusssseenn  oovveerr  BBuussiinneessss  VVoolluummee  vvoollggeennss  hheett  MMaarrkkeettiinngg  PPllaann  
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 Bonustabel 1         Team Volume Bonus Schema        Builder Club 
 Business Volume (BV)                         Team Volume bonus                                            Titel                        

   50 -   149                                                              8%                                                      Junior Builder 

 150 -   299                                                            11%                                                      Business Builder 

 300 -   599                                                            14%                                                      Team Builder 

 600 -   999                                                            17%                                                      Team Manager 

Vanaf 1000                                                            20%                                                      Bronze Manager 
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Wegen om Passieve inkomens te verdienen met Delitips.com = Stap voor stap! 
 

 
Dieptebonussen 
*** : 
Vanaf uw  
kwalificatie als 
Robijn t/m Founders 
Crown Ambassador 
(FCA) maak je 
aanspraak op de 
desbetreffende 
Dieptebonus (Gen 1, 
Gen 2, Gen 3, ...),  
tot aan de 20%- 
groep van de  
volgende 
gekwalificeerde 
(Robijn t/m F 
Crown Ambasador). 
 

** Recht op  
Robijn bonus  
Vanaf een 
restomzet van 
slechts 150 BV  
(incl. eigen 
omzet). 
 
*** Naast je Generatiebonussen (Dieptebonussen) ontvang je uiteraard ook nog Team Volume bonus over je andere lijnen! 
 

 

 Bonustabel 2   Generatie bonus schema  Executive Club 
Dieptbonus per 20% Lijn (been) (Gen 1, Gen 2, Gen 2, ...) 

 

 
Kwalificatie-status 

 
Aantal lijnen  

 
Gen  

1 
 

 
Gen  

2 

 
Gen  

3 

 
Gen  

4 

 
Gen  

5 

 
Gen  

6 

 
Gen  

7 

 

Robijn ** 
 

 

1 
 

10% 
 

6% 
 

3% 
    

 

Emerald Club 
 

Parel 
 

2 
 

10% 
 

 

6,5% 
 

4% 
 

3% 
 

2% 
 

0,5% 
 
 

 

Saffier 
 

 

3 
 

10% 
 

 

6,5% 
 

4% 
 

3% 
 

2% 
 

1% 
 

 

Smaragd (Emerald)  
 

 

4 
 

 

10% 

 

6,5% 
 

4% 
 

3% 
 

2% 
 

1,5% 
 
 

Diamond Club 
 

Diamond 
 

5   
 

10% 
 

 

6,5% 
 

4% 
 

3% 
 

2% 
 

1,5% 
 

0,5% 
 

Crown Diamond 
 

6 
 

10% 
 

 

6,5% 
 

4% 
 

3% 
 

2% 
 

1,5% 
 

1% 
 

Founders Crown 
Diamond 
 

 

Vanaf 7 
 

10% 
 

 

6,5% 
 

4% 
 

3% 
 

2% 
 

1,5% 
 

1,5% 

Ambassador Club 

Kwalificatie als Ambassador is voor leden van de Executive Club met 10 of meer kwalificerende lijnen. 
Ambassadors verdelen 1% van Delitips’ wereldwijde puntenomzet in verhouding tot de puntenomzet van het 
eigen team. 
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Twee voorbeelden van Passieve inkomens  
(uit de verschillende verdienstemogelijkheden) 

 

 
� De verdiensten van Team Volumebonus van de niet-kwalificerende lijnen zijn hierin niet meegerekend. 
� Ongeacht op welk level (niveau) een Bronze Manager of een andere Executive van de eerste Generatie onder je staat: als deze de eerst 

gekwalificeerde is in een lijn, dan is dat je Bronze Maneger of andere Executive van de eerste Generatie.  
** Alle voorbeelden hieronder zijn louter illustratief, om aan te tonen hoe Generatiebonussen worden berekend, en welke mate van 
verdiensten mogelijk zijn. 
 

1.  Bij kwalificatie als Parel Executive    

 

Kwalificatiestatus Aantal lijnen, met  
in elke lijn minstens  
1 Bronze (of hogere) 
Manager 

Gen 1,  % en  
minimum 
verdienste 

Gen 2,  % en  
minimum 
verdienste 

Gen 3,  % en  
minimum 
verdienste 

Gen 4,  % en  
minimum 
verdienste 

Gen 5,  % en  
minimum 
verdienste 

Gen 6,  % en  
minimum 
verdienste 

 Parel 2 10,00% 6,50% 4,00% 3,00% 2,00% 0,50% 

1000   € 200 € 525 € 885 € 1.245 € 1.485 € 1.550 
 

 
2.  Bij kwalificatie als Saffier Executive 

Kwalificatiestatus Aantal lijnen, met in 
elke lijn minstens 1 
Bronze (of hogere) 
Manager 

Gen 1,  % en 
minimum 
verdienste 

Gen 2,  % en 
minimum 
verdienste 

Gen 3,  % en 
minimum 
verdienste 

Gen 4,  % en 
minimum 
verdienste 

Gen 5,  % en 
minimum 
verdienste 

Gen 6,  % en 
min-mum 
verdienste 

Saffier 3 10,00% 6,50% 4,00% 3,00% 2,00% 1,00% 

1000   € 300 € 885 € 1.245 € 1.635 € 1.915 € 2.135 
 
 
3.  Bij kwalificatie als Smaragd, Diamant, Crown Diamant Executive, enz. ...  
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Toelichtingen 
 

                                                          Wat is een downline? 
                                                    Alle Members en Business Members die onder u (bovenaan in het blauw) in de Business Member structuur staan,    
                                                    zijn uw downline (zie figuur hiernaast). 
                                                   Wat is een lijn? 
                                                    Eén lijn verwijst naar één Business Member en alle daaronder gestructureerde Members en Business Members  
                                                  (in de figuur hiernaast sta jij bovenaan en heb je twee lijnen). 
                                                  ** Wat is een level? 
                                                    Als voorbeeld: in de figuur hiernaast sta jij bovenaan en je eerste level bestaat uit 2 Business Members, je tweede 
  level uit 5 (Business) Members en je derde level uit 3 (Business) Members. 
 Wat is een Bronze Manager? 
  Een Business Member is Bronze Manager, als deze zich in die maand kwalificeert op het niveau van 20%.  
 Wat is een Generatie (Dieptebonus: zie tabel 2)? 
  Er is een verschil tussen een level (Team Volume bonus schema van hierboven) en een Generatie uit het Generatie bonus schema (van de  
  Executive Club).  Men spreekt van een Generatie vanaf het moment dat een Business Member zich kwalificeert in de Executive Club  
  (maandelijkse kwalificatie). 
  Ongeacht op welk **level een Bronze Manager, een Robijn (Ruby) of een hoger lid van de Executive Club onder je staat : als deze de eerst 
  gekwalificeerde is in een lijn, dan is dit je Executive (Robijn t/m Founders Crown Ambassador) van de eerste Generatie, enzoverder. 
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Epiloog – Nawoord 
 

 

DDeennkk  jjee  ddaatt  NNeettwweerrkk  MMaarrkkeettiinngg  ooookk  vvoooorr  uu  wwaatt  iiss,,    

ggaa  eerr  ddaann  vvoooorr  eenn  wweerrkk  nnuu  vvoooorr  llaatteerr  ::    

vvoooorr  mmeeeerr  ttiijjdd,,  vvoooorr  mmeeeerr  ggeelldd,,  eenn  vvoooorr  mmeeeerr  vvrriijjhheeiidd!!  
  

WWaanntt  mmeett  hheett  uuiitteerrsstt  eeeennvvoouuddiiggee  eenn  uuiittsstteekkeennddee  MMaarrkkeettiinnggppllaann  

vvaann  DDeelliittiippss..ccoomm  zziijjnn  eerr  ddaann  ooookk  vvoooorr  uu  ggrroottee  mmooggeelliijjkkhheeddeenn!!  
 

 

 

 

 
 

 

Voor meer info over  
 

� Éenmalige en uiterst lage registratiekost: slechts €1.00 (één euro) ! 
� Business Volume 
� En meer … 

 

Klik hierna : http://www.delitips.com/page.php?node=248 
 

 


