Het simpele en goed lonende Marketing Plan van Delitips.com

(Met een grotere waaier aan diverse producten voor ogen zal het steeds beter worden ...)

Eenvoudig bonusplan

Uw verdienste bij productenverkoop: tot 30% handelsmarge
Geen verplichting om meetings en events bij te wonen; Geen omzet- en aankoopverplichting
Geen verplichting om nieuwe Members of Business Members te sponsoren
Uw verdienste bij bouwen aan een Business Member structuur: bonussen over Business Volume volgens het Marketing Plan

Inhoud van dit document

1. Marketing Plan
a. Bonustabel 1: Team Volume Bonus Schema
b. Bonustabel 2: Generatie bonus Schema: Dieptebonussen (Wegen om Passieve inkomens te verdienen met Delitips.com)
c. Twee rekenvoorbeelden

2. Toelichtingen
3. EPILOOG — NAWOORD

4. Meer info
Business Volume (BV) Team Volume bonus Titel

50- 149 8% Junior Builder
150 - 299 11% Business Builder
300 - 599 14% Team Builder
600 - 999 17% Team Manager
Vanaf 1000 20% Bronze Manager
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Wegen om Passieve inkomens te verdienen met Delitips.com = Stap voor stap!

Dieptebonussen

*kk o

Vanaf uw
kwalificatie als
Robijn t/m Founders
Crown Ambassador
(FCA) maak je
aanspraak op de
desbetreffende
Dieptebonus (Gen 1
Gen 2, Gen 3, ...),
tot aan de 20%-
groep van de
volgende
gekwalificeerde
(Robijn t/m F
Crown Ambasador).

** Recht op
Robijn bonus
Vanaf een
restomzet van
slechts 150 BV
(incl. eigen
omzet).

Bonustabel 2

Kwalificatie-status

Aantal lijnen

Gen

Gen

Gen

Robijn **

Parel

Executive Club

Saffier

10%

6,5%

4%

3%

2%

1%

Smaragd (Emerald)

eigen team.

Diamond 5 10% 6,5% 4% 3% 2% 1,5% 0,5%
Crown Diamond 6 10% 6,5% 4% 3% 2% 1,5% 1%
Founders Crown Vanaf 7 10% 6,5% 4% 3% 2% 1,5% 1,5%
Diamond

Kwalificatie als Ambassador is voor leden van de Executive Club met 10 of meer kwalificerende lijnen.
Ambassadors verdelen 1% van Delitips’ wereldwijde puntenomzet in verhouding tot de puntenomzet van het

*** Naast je Generatiebonussen (Dieptebonussen) ontvang je uiteraard ook nog Team Volume bonus over je andere lijnen!
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Twee voorbeelden van Passieve inkomens

(uit de verschillende verdienstemogelijkheden)

= De verdiensten van Team Volumebonus van de niet-kwalificerende lijnen zijn hierin niet meegerekend.
= Ongeacht op welk level (niveau) een Bronze Manager of een andere Executive van de eerste Generatie onder je staat: als deze de eerst
gekwalificeerde is in een lijn, dan is dat je Bronze Maneger of andere Executive van de eerste Generatie.
** Alle voorbeelden hieronder zijn louter illustratief, om aan te tonen hoe Generatiebonussen worden berekend, en welke mate van
verdiensten mogelijk zijn.

1. Bij kwalificatie als Parel Executive

Kwalificatiestatus Aantal lijnen, met Gen1, %en Gen2, %en Gen3, %en Gend4, %en Genb5, %en Gen6, %en
in elke lijn minstens

1 Bronze (of hogere)verdienste verdienste verdienste verdienste verdienste verdienste
Manager
Parel 2 10,00% 6,50% 4,00% 3,00% 2,00% 0,50%
€ 200 €525 € 885 €1.245 €1.485 € 1.550

2. Bij kwalificatie als Saffier Executive

Kwalificatiestatus Aantal lijnen, met inGen 1, % enGen 2, % enGen 3, % enGen 4, % enGen 5, % enGen 6, % en
elke lijn minstens 1
Bronze (of hogere)verdienste verdienste verdienste verdienste verdienste verdienste

Manager

Saffier 3 10,00% 6,50% 4,00% 3,00% 2,00% 1,00%

€ 300 € 885 € 1.245 €1.635 €1.915 €2.135

3. Bij kwalificatie als Smaragd, Diamant, Crown Diamant Executive, enz. ...
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Toelichtingen

i Wat is een downline?
Alle Members en Business Members die onder u (bovenaan in het blauw) in de Business Member structuur staan,

- N3 ziin uw downline (zie figuur hiernaast).
s/ N =T~ Wat is een lijn?
i 4 ﬁ i Eén lijn verwijst naar één Business Member en alle daaronder gestructureerde Members en Business Members
2 28 (in de figuur hiernaast sta jij bovenaan en heb je twee lijnen).
ol W ** Wat is een level?
Als voorbeeld: in de figuur hiernaast sta jij bovenaan en je eerste level bestaat uit 2 Business Members, je tweede
level uit 5 (Business) Members en je derde level uit 3 (Business) Members.

Wat is een Bronze Manager?
Een Business Member is Bronze Manager, als deze zich in die maand kwalificeert op het niveau van 20%.

Wat is een Generatie (Dieptebonus: zie tabel 2)?
Er is een verschil tussen een level (Team Volume bonus schema van hierboven) en een Generatie uit het Generatie bonus schema (van de

Executive Club). Men spreekt van een Generatie vanaf het moment dat een Business Member zich kwalificeert in de Executive Club
(maandelijkse kwalificatie).

Ongeacht op welk **level een Bronze Manager, een Robijn (Ruby) of een hoger lid van de Executive Club onder je staat : als deze de eerst
gekwalificeerde is in een lijn, dan is dit je Executive (Robijn t/m Founders Crown Ambassador) van de eerste Generatie, enzoverder.
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Epiloog — Nawoord

Denk je dat Netwerk Marketing ook voor u wat is,
ga er dan voor en werk nu voor later :
voor meer tijd, voor meer geld, en voor meer vrijheid!

Want met het uiterst eenvoudige en uitstekende Marketingplan
van Delitips.com zijn er dan ook voor u grote mogelijkheden!

Voor meer info over
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